DOBHDE

Bioblank

-» Nouvelle venue sur le secteur des produits verts et issus des biotechnologies,
Bioblank privilégie aujourd’hui ie B to B avec un catalogue haut-de-gamme et trés efficace

en termes de résuitats.

Des produits verts
«nickel chrome » !

ontrairement a ce que pourrait laisser croire son nom,
Bioblank est une entreprise bien francaise. Bien francaise
et bien décidée aussi a conquérir un marché d’entreprises
et de professionnels ne souhaitant pas devoir choisir entre
efficacité et utilisation de produits bio ou issus des
biotechnologies. La gamme, qui compte déja une vingtaine
: de références, un peu plus de six mois apres sa naissance,
s’appuie sur Y'expertise d’un industriel de premier plan pour la formulation

et d’une équipe commerciale et technique dédiée a la relation B to B.

Lobjectif de ce nouvel acteur est d'offrir une solution globale, en termes de
nettoyage, bien entendu, majs aussi dans le domaine du traitement des eaux
usées ou co-polluées. Les responsables de Bioblank prennent volontiers comme
exemple le monde de la cuisine et de ]a restauration, avec lequel ils développent
aujourd’hui des partenariats privilégiés. Un dégraissant spécifique, un produit
anti-tartre, ou encore des activateurs bactériens ont été formulés dans le but
d’offrir le traitement global d"une chaine de travail avec des produits bio.
Laccent est mis aussi sur la spécificité des solutions proposées. Le produit issu
des biotechnologies pour le traitement des bacs & graisses est formulé a partir
d’un germe adapté a ce genre d’environnement ; toujours dans un souci

de gagner en efficacité et en confort d'utilisation.

D’un point de vue commercial, Bioblank a choisi de travailler en direct avec les

entreprises de propreté — notamment les plus grosses d’entre elles — comme avec

les grands donneurs d’ordres, aussi bien dans le domaine de la restauration que
dans Yindustrie. Ce nouvel acteur ne s'interdit pas non plus de développer des
relations sous forme d’'un réseau de franchises, voire de s’attaquer au marché du
B to C, via les détaillants spécialisés. La priorité absolue étant, d’abord, d'installer
cette gamme aupres des donneurs d’ordres et des prestataires, en prouvant son
« ultra-efficacité » attestée par des résultats... Nickel chrome !
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